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ALTERNANCE
CONSEILLER(E) / CHEF DE RAYON 

EN PHARMACIE
PRÉREQUIS
• BAC + 2 idéalement en Commerce, Diététique, Esthétique, Biologie, STAPS
• BAC + 2 ans d’expérience

MISSIONS (NON EXHAUSTIVES EN FONCTION DU POINT DE VENTE)
Le Conseiller / Chef de Rayon aura pour rôle de :
• �Maîtriser les produits spécifiques à la Pharmacie afin de conseiller au
mieux les clients : Cosmétique/ Dermo-cosmétique • Corps / Soin de la
peau - Hygiène / Capillaire / Oral Care - Aromathérapie / Phytothérapie -
Univers du bébé

• �Fidéliser les clients par la qualité de l’accueil, de la tenue de son rayon et
de ses conseils.

• �Optimiser le chiffre d’affaires :  participer à l’organisation et la construc-
tion d’un rayon (merchandising, mise en rayon, étiquetage…)

• �Préparer l’inventaire dans son rayon (isoler les marques et les produits,
mettre en évidence les étiquettes, …) et participer à la gestion des stocks

• �Mettre en place des opérations promotionnelles et PLV en point de vente
en partenariat avec les laboratoires pharmaceutiques.

FORMATION ASSURÉE PAR ESTC 
• �En alternance 1 à 2 jours par semaine en cours et 3 à 4 jours par
semaine en pharmacie.

• �Une semaine de présence à l’Ecole ESTC tous les 3 mois.
• �Les étudiants d’Outre-Mer ne sont pas soumis à l’obligation de présence
en Métropole.
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PROCÉDURE D’INSCRIPTION
Dossier d’inscription en ligne : 
https://form.jotform.com/221862847949372
Après votre inscription vous serez soumis 
à un test ainsi qu’à un entretien.

FLASHEZ-MOI

mailto:v.lippert@estc.fr
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https://form.jotform.com/221862847949372


ALTERNANCE
RESPONSABLE BACK-OFFICE

EN PHARMACIE
PRÉREQUIS
• �BAC + 2 idéalement en Commerce, Diététique, Esthétique, Biologie, STAPS
• �BTS Gestion de la PME
• �BAC + 2 ans d’expérience

MISSIONS (NON EXHAUSTIVES EN FONCTION DU POINT DE VENTE)
Le Responsable back-office aura pour rôle de :
• �Maîtriser les produits spécifiques à la Pharmacie.
• �Assurer la gestion financière et économique, contribuer à l’atteinte des
objectifs commerciaux et budgétaires.

• �Prévoir les chiffres d’affaires et marges.
• �Gérer les stocks et la performance du rayon.
• �Participer aux équipes achats ; manager les achats et les approvisionne-
ments.

• �Gérer et animer une équipe.

FORMATION ASSURÉE PAR ESTC 
• �En alternance 1 à 2 jours par semaine en cours et 3 à 4 jours par
semaine en pharmacie.

• �Une semaine de présence à l’Ecole ESTC tous les 3 mois.
• �Les étudiants d’Outre-Mer ne sont pas soumis à l’obligation de présence
en Métropole.
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